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1 MHT, Microsoft Gold Certified Partnecon una decennale esperienza in progetti informaticpresenta EmailMarketing.CRMla soluzione per,
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Gestione totalmente autonoma di grafica e contenuti del
mail marketing aziendale

Avvicinamento al mercato in modo semplice ed efficiente
Pianificazione a lungo termine degli invii

Integrazione totale con Microsoft Dynamics CRM
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Vant aggl per |

o Automazione dei processi di mass mailing

. Gestione con un unico strumento delle campa-
gne e degli interessi suscitati

. Soluzione integrata semplice da usare
. Gestione di:
Liste contatti

Testi e grafica delle email

Feedback dei destinatari

Funzionalita In sintesi "
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1 se: aggiungere i clienti a una Lista di Marketing se cliccano su un particolare link, inserire un timer che consenta di ede
\ guando il cliente apre la mail per la prima volta e assegnare alla forza vendita dei compiti qualora cid non avvenga, pidnifi-
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\
| motore di gestione campi avan .Abb_iar_'no creato un completo sostituto del motore di gestione campi CRM, con molte piu funzionalita: i campi per i_r_15erlr
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